
高成長 穩分紅︱盛業公佈 2025 年業績：淨利潤增長約 24%，電商

業務規模增長超 4.4 倍，預計股息率超 7% 

 

2026 年 3 月 17 日，領先的供應鏈金融科技平台盛業控股集團有限公

司（簡稱“盛業”，股份代號：6069.HK）正式發佈 2025 年全年業績。 

 

公告顯示，盛業通過 AI 技術大幅提升運營效率，結合自身在行業資

料、風控演算法、算力儲備等方面的資源優勢，推動平台科技服務能

力在電商、出海等創新領域的快速複用，展現出平台化戰略驅動下強

勁的增長韌性與發展潛力。截至 2025 年 12 月 31 日，盛業實現淨利

潤約 4.83 億元（人民幣，單位下同），同比增長約 24%。 

 

為進一步回饋投資者的支持與信任，盛業計畫向全體股東派發每股股

息 0.4047 元，派息率為 90%，年度派息總額超 4.31 億元。同時，公
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獲得感。 

 

基於平台化、國際化及新行業佈局的巨大前景，盛業的“高成長、穩

分紅”屬性持續獲得資本市場高度認可。公司已獲中金公司、天風證

券、中信建投、國投證券、東吳證券、國金證券等多家知名機構一致

看好，並獲給予“買入”或“跑贏大市”評級。與此同時，憑藉領先

的科技實力、行業地位與發展潛力，公司成功入選“港交所科技 100

指數”，正式躋身港股科技板塊第一梯隊。 

 

平台科技業務加速拓展，平台化模式成增長關鍵 

 

盛業持續優化以資料
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盛業通過“盛易通雲平台”實現產業生態和資料的深度連結，利用大

資料分析、大模型推理、AI 智慧風控等科技手段，為中小微企業提供

差異化增值服務。截至 2025 年 12 月 31 日，“盛易通雲平台”已與

17 家核心企業建立系統連結，平台科技撮合業務占比超 87%。平台科

技服務收入約 4.74 億元，同比增長約 37%，占總收入的比重超 52%，

“平台化、輕資產”發展模式已成為業績加速增長的關鍵。 

 

創新業務發展超預期，電商與出海雙輪驅動 

 

在電商服務領域，盛業的平台覆蓋面與業務增長均超預期。公司已

完成對 SHEIN、Shopee、快手等頭部電商平台的業務覆蓋，並引入

“跨平台直播電商龍頭”交個朋友（股份代號：1450.HK）作為戰略

投資者，進一步連結直播電商產業生態。 

 

憑藉 AI 應用與平台連結能力，盛業將數位服務深度嵌入各平台生態

體系，幫助電商商家憑藉動態的經營資料及“已發貨、待結算”的

訂單，即可高效解決訂單激增、採購備貨、推廣引流等環節的服務

需求。截至 2025 年 12 月 31 日，盛業累計電商服務業務規模超 60

億元，較去年同期增長超



隊具備國際化視野，公司深耕供應鏈科技領域 12 年，擁有成熟的科

技系統和服務模式，並已獲得新加坡國家主權基金淡馬錫的戰略投

資與資源支持，業務具備在東南亞快速複製推廣的條件。目前，盛

業已正式將“出海戰略”列為核心驅動力，並在當地設立國際總部

與在建專業團隊，重點聚焦機器人、新能源汽車、AI 基礎設施等領

域的頭部中國高端製造企業的出海需求，提供涵蓋物流、倉儲、報

關、跨境結算、匯率管理、訂單匹配等環節的一站式解決方案。 

 

在新能源汽車佈局中，盛業已與東南亞最大的線上汽車交易平台

Carro 建立合作關係，攜手助力極氪汽車等中國新能源汽車品牌䮰֕配等環節的Ѐ南亞最大
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在無錫市的支持下，盛業已接入雪浪算力中心、英偉達智算中心及

中科曙光先進計算中心，獲得 60 多台 H800 伺服器資源，擁有超過

1,000P 的智慧算力。同時，盛業位於無錫的華東總部——“AI 未來

之城”已竣工，將作為全國首個 AI 產業數位生態基地，推動 AI 技

術在產業供應鏈深度融合，積極回應國家“AI+”專項行動的政策號

召。 

 

與此同時，盛業不斷加大研發和人才的投入。截至 2025

竣工，



應用、推進出海戰略落地、優化平台服務能力，深入踐行“攜手中

國中小微企業重塑世界供應鏈”的企業使命與願景。 

 


